Os grandes desafios enfrentados por
lideres de vendas e consultores

01/ Lideresde Equipe 02/ Corretores-Agentes

. Que estratégias podemos utilizar para manter . Qual ¢ a principal mudanga que devemos fazer
nossa equipe de vendas motivadaem tempos em Nosso Negocio para prosperar neste NOvo
de pandemia? ambiente?

. Como formamos equipes competitivasem . Como podemos nos relacionar melhor com a
ambientes virtuais? Geragao Y (Millennials) e o novo perfil do

. Como apoiar a transicao bem-sucedida de uma cliente?. . _
forca comercial tradicional para o mundo . Quais sjo as fontes atuais mais recomendadas
digital, usando midias sociais e ferramentas de para prospectar clientes e como devemos
autogestao? gerenciar nossa atividade nas redes sociais?
Como Voce .prevé o futuro, a médio prazo, do Como atender as necessidades de protecdo dos
: ‘ ‘ clientes?
consultorde seguros? : ;
Como melhoramos o desempenho de nossas Como construimos confianga e mantemos o
: B interesse de nossos clientes em potencial

) . . o0 durante a venda por telefone ou video?
incentivamos a disciplina, a capacitacao, a Que conselho vocé daria para reunides de
lideranca e a comunicacao?

: . vendas virtuais eficazes?

comercialcom equipes "freelance” ou tem medo de assumir um compromisso

independentes? financeiro de longo prazo durante a pandemia?
. Como recrutamos em tempos de pandemia?




