Chudi khéa hoc Agency
Enhancement Series cua

LIMRA la chwong trinh
phéat trién quan ly ban
hang dwoc ching minh
trén thi trwong.

Giup ngu®i quan ly nang
tam trong viéc xay dwng va
dan dat mot doi ngi dai ly
ludn chién thang.

e Buoc phat trién theo
nhu cau cu thé cla
quan ly dai ly

e Duatrén kién thirc
chuy&n mon toan cau
va thij trwdng cu thé
cua LIMRA.

e No6i dung bat nhip va
phu hop voi thye té
kinh doanh ngay nay

AES

Agency Enhancement Series

Giai phap Nhan tai Quéc té cua LIMRA
Agency Enhancement Series (AES)

Gilp chién thang trong méi trwong canh tranh day bién
dong ngay nay, hoc cac chien lwec va phwong phap kinh
doanh cua nhirng quan ly dai ly thanh céng trén khap the
gi&i, thu hut va gite chan cac tai nang ban hang.

Chuéi khoa hoc Agency Enhancement Series (AES) tap trung
vao cac chién lwgre nang cao nham hoan thién ky nang quan ly
ban hang hién c6 va cung cap mét ban ke hoach chi tiét cac ky
thuat, cac phwong phap tot nhat, cho phép ngwei quan ly dai ly:
e Xay dwng mot doanh nghiép déng cap thé gioi

e Tao ra mét ddi ngl ban hang déng cap Million Dollar Round Table
(MDRT)

e Tuyén dung va gitr chan nhirng ngwdi ban hang xuét sac
e Phat trién va déng vién nhirng dai ly tai ndng vao vai trd quan ly ban
hang
AES c6 phu hop v&i Ban va Béi ngii caa Ban?
Khéa hoc duoc thiét ké cho cac quan Iy cap cao muén nang cao kha nang t6
chire bang cach ap dung cac phwong phap tién tién vao tuyen dung, phat
trién va dong vién dai ly.
Néi dung .
Bao gom ba khéa hoc cé tl'nh’thl_J’C hanh va twong tac cao, moi khg’)a kéo dai
7,5 gid, tap trung vao cac chién lwgc va ky nang quan ly dai ly & tam cao:
v" Tuyén dung Dén va Tl Thi trudng Muc tiéu
v/ Xay dwng Do6i ngi Kinh doanh Théong qua Quan ly M&i
V' Phét trién dai ly MDRT
o Diéu kién tiéen quyét dé dat Chirng chi Chartered Insurance Agency
Manager (CIAM)
e Huan luyén b&i Ngwei hwéng dan hodc Chuyén vién Huan luyén duoc
LIMRA chng nhéan.
e C6 thé hoc tirng khoa hay hoc theo chubi
V@i cac k§ ndng va ky thuat tién tién ap dung vao tuyen dung, phét trlen va

déng vién nhirng ngu’o’| ban hang xuét sac hang dau, AES trao quyen va
truyén sw tw tin cho quan ly trong viéc gia tang loi nhuan va hiéu suét.

Lién hé chuyén gia tw van LIMRA hay email cho ching
toi theo dia chi TalentSolutionsinternational@limra.com
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Giai phap Nhan tai Qudc té cta LIMRA
Agency Enhancement Series

TONG QUAN CHUD NG TRINH

Ba chwong trinh, mbi chwong trinh mdt ngay
Hoc tirng chworng trinh hod ¢ hoc ca chudi

Tuyén dung Bén va Tir Thi trwéng Muc tiéu

Phac hoa céac nghién ctru tuyén dung méi nhat, cac phwong phap hay nhét va ky thuat tham nhap thi trwong
muc tiéu cu thé dé tuyén dung cac dai ly cé nang suét cao:

«  Xac dinh Thj trwéng dé Dinh vi Co hoi

«  Xac dinh Ngudn Ung vién Chét lwgng Tét nhat va Png vién cé thé Tiép can Thanh cong
«  Tuyén chon Ung vién tlr Thi trwong

«  Chuyén dé6i Thanh céng Tan binh ctia Ban thanh Sy nghiép Méi ctia Ho.

Phat trién Dai ly MDRT o , ]
Cung cap mgt ban ké hoach chi tiét dé thuc day sy tang trwwdng thanh cong cda dai ly 1én nhirng cap dé mai:
e Vi&n héa la Quan trong Hang dau
«  Thiét lap Tiéu chuan Hoat dong véi Hiéu suét Cao
«  Cung cép Co hoi Phat trién
« DAan dat cac dai ly MDRT

Xay dwng Déi ngi Kinh doanh Théng qua Quan ly Méi

Hwang dan cach 1am thé nao dé xac dinh va phat trién cac ca nhan c6 kha nang tuyén dung tng vién chét
lweng, gilp dai ly méi khai dong nhanh, ap dung thanh thao quy trinh ban hang, nam vi¥rng cac thua tuc, cach
tiép can va dan dét dai ly mai thanh cong:

e Vai tro clia Quan ly Ban hang

» Xac dinh va Banh gia Quan ly M&i

«  Trang bi cho Quan ly d& Thanh céng
«  Quan ly Hiéu suét ctia Quan ly M&i

e Théach thirc clia Quan ly Ban hang
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	Bao gồm ba khóa học có tính thực hành và tương tác cao, mỗi khóa kéo dài 7,5 giờ, tập trung vào các chiến lược và kỹ năng quản lý đại lý ở tầm cao:
	Với các kỹ năng và kỹ thuật tiên tiến áp dụng vào tuyển dụng, phát triển và động viên những người bán hàng xuất sắc hàng đầu, AES trao quyền và truyền sự tự tin cho quản lý trong việc gia tăng lợi nhuận và hiệu suất.
	• Xác định Thị trường để Định vị Cơ hội
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	• Tuyển chọn Ứng viên từ Thị trường
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	Phát triển Đại lý MDRT Cung cấp một bản kế hoạch chi tiết để thúc đẩy sự tăng trưởng thành công của đại lý lên những cấp độ mới:
	• Văn hóa là Quan trọng Hàng đầu
	• Thiết lập Tiêu chuẩn Hoạt động với Hiệu suất Cao
	• Cung cấp Cơ hội Phát triển
	• Dẫn dắt các đại lý MDRT

